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Training Fiche 
 

Titolo Pillole di finanza e contabilità: budget, prezzo e pianificazione finanziaria 

Parole chiave Flusso di cassa, Margini di profitto, Obblighi fiscali, Prezzo, Pianificazione 
finanziaria 

Erogato da  UNIBA 

Lingua Italiano 

Obiettivi Gli obiettivi di questo modulo formativo sono: 
• apprendere concetti fondamentali di finanza per gestire il tuo 

business freelance; 
• scoprire strategie per determinare il modello di prezzo;  
• sviluppare l’abilità di creare e attenersi a un budget che copra sia 

spese personali sia aziendali;  
• imparare tecniche di pianificazione finanziaria per risparmiare sulle 

tasse, gestire le fluttuazioni di reddito e pianificare la futura crescita.  

Risultati attesi Alla fine di questo modulo sarai in grado di: 
• Comprendere le basi di finanza e contabilità. 
• Stabilire un prezzo per dar valore alla tua offerta 
• Stabilire un budget e pianificare gli aspetti finanziari del tuo business 

Indice  Corso 3: Pillole di finanza e contabilità: budget, prezzo e pianificazione 
finanziaria 
 

Unità 1: Basi di finanza e contabilità: il complicato lavoro di gestione 
del denaro 
Sezione 1.1: Comprensione di bilanci finanziari per imprenditori 
autonomi 
Sezione 1.2: Raccomandazioni finanziarie per imprenditori autonomi 
 
Unità 2: Stabilire le tue tariffe: come determinare il prezzo della tua 
offerta di valore  
Sezione 2.1: Che cos’è il prezzo e perché è così importante? 
Sezione 2.2: I modelli di prezzo più rilevanti per gli imprenditori 
autonomi  
Sezione 2.3: Il prezzo nella pratica 
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Unità 3: Budget e pianificazione finanziaria: assicurare stabilità e 
crescita 
Sezione 3.1: Finanza personale vs. finanza aziendale 
Sezione 3.2: Pianificazione finanziaria aziendale 
Sezione 3.3: La finanza aziendale nella pratica 

 
 

Sviluppo dei contenuti  Corso 3: Pillole di finanza e contabilità: budget, prezzo e pianificazione 
finanziaria 
 

Unità 1: Basi di finanza e contabilità: il complicato lavoro di gestione 
del denaro 
La gestione efficiente del denaro è una delle sfide più critiche per gli 
imprenditori autonomi. Comprendere i principi finanziari di base non è 
solo una questione di numeri, si tratta di guadagnare in chiarezza, di 
prendere decisioni consapevoli. 
 
 
Sezione 1.1: Comprensione di bilanci finanziari per imprenditori 
autonomi 
Il conto economico (stato patrimoniale delle perdite e dei profitti 
riassume costi e ricavi relativi a un periodo di tempo definito. Questo 
documento dà una chiara visione della redditività della propria impresa. 

 
Componenti chiave: 

• Ricavi: entrate derivanti dalle attività aziendali; 
• Costo delle merci vendute (COGS): costi diretti attribuibili ai beni 

prodotti e venduti; 
• Utili lordi: Ricavi meno COGS; 
• Spese operative: costi legati all'operazione che non sono 

direttamente collegati alla creazione del prodotto; 
• Utile netto: il profitto finale, dopo che tutte le spese sono state 

dedotte dai ricavi. 
 
Il rendiconto finanziario dimostra come i cambiamenti nel bilancio e nel 
conto economico influenzano la liquidità. Sottolinea le tempistiche dei 
flussi di cassa in entrata e in uscita . 
Componenti chiave: 
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• Cassa iniziale: la liquidità disponibile all’inizio del periodo; 
• Flussi di cassa in entrata e in uscita: liquidità ricevuta e pagata 

per le attività aziendali; 
• Guadagno/Perdita di cassa : la variazione 

totale di liquidità durante il periodo di interesse; 
• Cassa finale: l’importo netto rimanente alla fine del periodo di 

interessa. 
 
Infine, lo stato patrimoniale fornisce una visione d’insieme della 
situazione finanziaria della propria impresa in un determinato momento. 
Vi sono elencati gli attivi, le passività e il capitale dell’impresa, fornendo 
informazioni su ciò che questa possiede e ciò che deve. 
 

 
Per gli imprenditori autonomi e le micro-imprese della maggior parte dei 
paesi europei, il mantenimento dei registri finanziari può essere 
semplificato tramite l'uso della contabilità a partita semplice.  
Tuttavia, i requisiti specifici per l’uso della contabilità a partita semplice 
possono variare significativamente tra i diversi paesi europei.  
 
Sezione 1.2: Raccomandazioni finanziarie per imprenditori autonomi 
Le seguenti raccomandazioni sono pensate per aiutare gli imprenditori 
autonomi a mantenere in salute il proprio business. 
 

1. Separare la finanza personale da quella aziendale  
        aiuta ad evitare confusione e a mantenere le registrazioni chiare; 

2. Tenere traccia di entrate e uscite 
Questa pratica aiuta ad identificare gli schemi di spesa, a gestire il budget 
in maniera efficiente e a preparare bilanci finanziari precisi; 

3. Pianificare il flusso di cassa 
Comprendendo le tempistiche dei propri flussi di cassa in entrata e in 
uscita, si garantirà una sufficiente disponibilità di fondi; 

4. Comprendere gli obblighi fiscali 
Ogni imprenditore deve essere consapevole delle proprie responsabilità 
fiscali, incluso ciò che riguarda le tipologie di tasse (imposta sul reddito, 
IVA, etc.), le scadenze, e le deduzioni consentite; 

5. Ricercare un supporto contabile professionale 
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I contabili possono offrire consigli da esperti su argomenti fiscali, aiutare 
ad ottimizzare la gestione finanziaria e assicurare il rispetto delle norme. 
 
 
 
 
Unità 2: Stabilire le tue tariffe: come determinare il prezzo della tua 
offerta di valore 
 
Sezione 2.1 Che cos’è il prezzo e perché è così importante? 
Un prezzo adeguato supporta i tuoi obiettivi di business in termini di: 

• Redditività: coprire i costi e generare il reddito desiderato; 
• Competitività: posizionarti efficientemente sul mercato; 
• Sostenibilità: assicurare un successo di lungo termine. 

 
Sezione 2.2: I modelli di prezzo più rilevanti per gli imprenditori 
autonomi 
Prezzo basato sul costo 
È un modello di prezzo semplice basato sul calcolo dei costi totali per la 
fornitura del prodotto o servizio, a cui si aggiunge un margine di profitto. 
È adatto ad aziende semplici e prodotti o servizi con costi prevedibili e 
stabili, e aziende con un vantaggio sui costi. 
 
Assicurati di includere i costi nascosti (ad esempio, imballaggio, 
spedizione, commissioni di transazione), rivedi e aggiorna regolarmente 
i tuoi costi per mantenere i prezzi accurate, utilizza fogli di calcolo per 
garantire che tutti i costi siano contabilizzati. 
Esempio: 
• Per i prodotti: una sedia venduta a 200 EUR: 200 EUR = 160 EUR di 

costo di acquisto + 40 EUR di margine  
• Per i servizi: un idraulico addebita 100 EUR per una chiamata di 

servizio: 100 EUR = gas (10 EUR) + materiali (20 EUR) + manodopera 
(40 EUR) + margine (30 EUR) 
 

Prezzo basato sul valore 
Si focalizza sul valore che il tuo prodotto o servizio offerto al cliente. 
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È adatta alle aziende che offrono prodotti/servizi innovativi, premium, 
personalizzati o per i quali l’impatto è chiaro e misurabile. 
Con questo modello, è essenziale capire come i clienti valutano il tuo 
prodotto e assicurarsi che percepiscano di ricevere più valore di quanto 
hanno pagato. 
 
 
Esempio: 
• Progettazione di un logo per una piccola attività locale per 600 EUR: 
costi di manodopera (200 EUR) + margine (100 EUR) + valore (300 EUR) 
• Progettazione di un logo per un grande rivenditore di e-commerce per 
4.000 EUR: costi di manodopera (300 EUR) + margine (150 EUR) + valore 
(3.550 EUR) 
 
Prezzo basato sulla competizione 
Implica un’impostazione dei prezzi di prodotti in base come si 
posizionano i concorrenti sul mercato. 
È adatto a mercati altamente competitive con prodotti e servizi simili. 
Per implementarlo con successo, è necessario ricercare regolarmente i 
prezzi dei concorrenti. Inoltre, bisogna cercare di differenziare l’ offerta 
tramite un servizio client migliore, funzionalità extra, non solo in base al 
prezzo. 
 
Esempio: 
• Prezzo medio del caffè: 2 EUR 
• Prezzo del caffè da Starbucks: 3 EUR 
• Prezzo del caffè dal benzinaio ,50 EUR 
 
Sezione 2.3 Il prezzo nella pratica 
Come scegliere il modello di prezzo? 
Non c’è un approccio universale per tutti, la scelta dipende da 
molteplici fattori: 
  
• chi compra il tuo prodotto e quanto è disposto a spendere? 
• cosa offrono i competitor e a quale prezzo? 
• cosa ti distingue dai tuoi competitor? 
• condizioni economiche, regolamenti e altri fattori esterni 
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Prima  di  tutto,  è  necessario  definire  gli  obiettivi  aziendali. Ti  vuoi  
focalizzare  sulla massimizzazione del profitto,  o posizionamento 
premium?). Il tuo prezzo si dovrebbe allineare con questi obiettivi. 
 
 
 
Mescolare i modelli per stabilire il prezzo  
Combinare modelli di prezzo può portare ai risultati più efficienti 
possibili: 
1. inizia con il modello di prezzo basato sul costo : sarà la tua base di 

prezzo. Puoi trarre un profitto ragionevole? 
2. definisci la disponibilità di spesa dei tuoi clienti; 
3. conduci un’analisi dei prezzi dei competitor e del tuo 

posizionamento sul mercato; 
4. sulla base di queste informazioni, stabilisci il prezzo e ripeti questi 

step annualmente per adattarti al cambiamento. 
 
Unità 3: Budget e pianificazione finanziaria: assicurare stabilità 
e crescita 
 
Sezione 3.1 Finanza personale vs. finanza aziendale 
Le finanze personali e aziendali degli imprenditori autonomi sono come 
tra loto interconnesse. Strategie chiave per gestire questa connessione 
includono: 

 
• Separare conti personali e aziendali e carte di credito per 

semplificare il monitoraggio e il budgeting; 
• Pagarsi uno stipendio: anche se modesto, ma regolare, per creare 

una stabilità finanziaria; 
• Monitora il flusso di cassa in entrata e in uscita in entrambe le aree, 

personale e aziendale; 
• Mantieni un equilibrio: evita di dare priorità a un’area di spesa 

rispetto all’altra. 
 

Budget personale 
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Nella tua pianificazione finanziaria, inizia a calcolare il tuo budget di 
sopravvivenza personale per determinare il minimo reddito che il tuo 
business deve generare. 
• Categorizza le spese; 
• Fai una stima delle tue spese nell’arco di 12 mesi; 
• Rivedi e modifica il tuo budget personale. 
 
This exercise ensures you know the financial benchmarks your business 
needs to achieve to support your lifestyle. 
 
Questo esercizio ti garantirà di conoscere gli standard finanziari da 
raggiungere per sostenere il tuo stile di vita.  
 
Sezione 3.2 Pianificazione finanziaria aziendale 
Inizia la pianificazione della tua attività esaminando i costi. Prima, 
analizza i costi di avvio necessari per lanciare l'attività. Poi, guarda i costi 
di gestione necessari per mantenere le operazioni aziendali. Questi si 
suddividono in due categorie: 
a) costi fissi: costi stabili, come affitto, utenze, assicurazione, 

abbonamenti software, stipendi, marketing; 
b) costi variabili: spese che variano in base al volume delle forniture, 

spedizioni, commissioni di transazione. 
 
Come passo successivo, prevede i tuoi ricavi. Inizia stimando il numero 
di prodotti o servizi venduti e i loro prezzi. Contemporaneamente, 
considera la tua capacità, il potenziale di mercato, le tendenze stagionali, 
le esigenze ricorrenti dei clienti e le proiezioni di crescita dell'attività. 
Proietta i ricavi mensili e il reddito per i prossimi 12 mesi.   
Per ottenere stime affidabili: 
• Analizza le performance dei concorrenti.   
• Utilizza la tua esperienza nel settore o la ricerca di mercato.   
• Conduci sondaggi tra i clienti o offri pre-ordini.   
• Sfrutta dati secondari e statistiche. 
 
Infine, ricorda sempre di monitorare il tuo flusso di cassa. 
 
Sezione 3.3 La finanza aziendale nella pratica 
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Nel gestire le finanze come imprenditore autonomo, è necessario tenere 
a mente il risparmio e la pianificazione fiscale. Ecco alcune strategie per 
il risparmio: 
• Automatizza i risparmi attraverso strumenti o app per la banca; 
• Riduci le spese non necessarie rivalutando abbonamenti, e 

rinegoziando contratti; 
• Dai priorità a ripagare i debiti che hanno un alto tasso di interesse. 

 
Per essere pronto a rispettare i tuoi obblighi fiscali, è opportuno: 

 
• registrare accuratamente entrate e uscite utilizzando un software di 
contabilità; 
• familiarizzare con le normative fiscali vigenti; 
• mettere a risparmio il 20-30% del reddito per le tasse; 
• assumere un contabile o un consulente fiscale professionista per 
garantire la conformità e ottimizzare le tue finanze. 
 
Infine, gli imprenditori autonomi spesso affrontano fluttuazioni del 
reddito dovute a domanda variabile, delle tendenze stagionali o dei 
ritardi nei pagamenti. Le seguenti strategie possono aiutare a 
mantenere la stabilità finanziaria: 
 
• creare un fondo di emergenza per coprire 3-6 mesi di spese personali 
e aziendali (inizia con piccole somme, ad esempio il 10% di ogni 
pagamento ricevuto, e automatizza i contributi); 
• monitorare le tendenze del reddito e studia i cicli del settore per 
anticipare le fluttuazioni; 
• preparare un budget rigoroso - dare priorità alle spese essenziali e 
ridurre quelle superflue in periodi meno floridi; 
• fatturare tempestivamente subito dopo aver completato il lavoro o la 
consegna, e fare follow-up; 

diversificare le fonti di reddito: esplorare servizi correlati, opportunità di 
freelance o opzioni di reddito passivo. 

Glossario (massimo 5 
parole) 

Contabilità a partita semplice: un metodo di contabilità semplice in cui ogni 
transazione finanziaria viene registrata con un'unica voce come entrata o 
uscita. Questo metodo è adatto per imprenditori solitari e piccole imprese 
con transazioni limitate. 
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Margine di profitto: un indicatore finanziario che misura l'importo del 
profitto ottenuto sulle vendite come percentuale dei ricavi. Indica 
l'efficienza di un'azienda nel convertire le vendite in profitti. 
 
Struttura dei prezzi: un approccio strutturato per determinare i prezzi 
specifici applicati a prodotti o servizi. Tiene conto delle condizioni di 
mercato, delle aspettative dei clienti e degli obiettivi aziendali e può essere 
adattato frequentemente. 
 
Budget di sopravvivenza personale: un piano finanziario che descrive il 
reddito minimo che l'attività di un imprenditore solitario deve generare per 
coprire le sue spese personali. Questo budget include tutte le spese 
essenziali come affitto, utenze, generi alimentari e trasporti, oltre alle spese 
di lusso come viaggi e intrattenimento. 
 
Flusso di cassa: il movimento di denaro in entrata e in uscita da un'azienda. 
Include gli afflussi (ad esempio, i ricavi dalle vendite) e i deflussi (ad esempio, 
i pagamenti per le spese). Un flusso di cassa positivo garantisce che l'azienda 
possa pagare le fatture ed evitare l'insolvenza. 
 

Autovalutazione (quiz a 
risposta multipla) 

1. Cosa mostra principalmente il rendiconto finanziario? 
a) la redditività dell'azienda durante un anno fiscale 
b) i debiti e gli obblighi totali dell'azienda 
c) come i cambiamenti nel bilancio e nel conto economico influenzano la 
liquidità 
 
2. Quale metodo contabile è adatto per gli imprenditori solitari con 
transazioni minime? 
a) contabilità a partita semplice 
b) contabilità a doppia partita 
c) contabilità dei costi 
 
3. Cosa determina la struttura dei prezzi? 
a) prezzi specifici dei prodotti 
b) valore per il cliente 
c) modello di business 
 
4. Perché il flusso di cassa è critico? 
a) garantisce che le bollette possano essere pagate 
b) aumenta i margini di profitto 
c) riduce le tasse 
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5. In generale, quanto reddito deve essere accantonato per le tasse? 
a) 10–15%  
b) 20–30% 
c) 40–50% 
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